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Versandhandelskongress: LEDs.de als ,,Onlineshop
des Jahres B2C"™ ausgezeichnet

- Gewinnershop bietet intuitiv bedienbare
Produktinformation und intelligente Waren-Eingrenzung
- Integrierte SEO im Shop ermdglicht exzellente

Suchmaschinen-Platzierung

Wiesbaden, Freiburg, 30.09.2010: Der Experte fiir Lampen und
Leuchten ,,LEDs.de" ist mit dem Preis ,,Onlineshop des Jahres B2C"
ausgezeichnet worden. Die Wiirdigung erhielt der Onlineshop, der
auf OXID eShop Enterprise Edition basiert, heute auf dem
Versandhandelskongress in Wiesbaden.

Schneller Checkout erlaubt Einkauf ohne Registrierung

~Eine so klare und intuitiv bedienbare Produkt-Information winscht sich die
Jury bei vielen Onlineshops. Produktvergleich, Social Networks, Mengen-
Bestellungen, Cross-Selling - gesucht heiBt hier 'sofort gefunden™, erklart
die Jury ihre Entscheidung. ,Ob die Orderstarter auf groBen Teaserflachen
oder der Newsletter, die Zielsuche oder die elegante Produkt-Eingrenzung
nach Preis oder Lichtstarke: Bis hin zum schnellen Checkout-Prozess, der
den Einkauf als Gast ohne Registrierung erlaubt, ist LEDs.de ein
Musterbeispiel dafiir, wie auch kleine Unternehmen im Internet den GroBen

etwas vormachen kdénnen®, heil3t es in der Begriindung weiter.

Ausgezeichnete Platzierung in Suchmaschinen

Die Firma Lumitronix, die den Online-Shop ,LEDs.de" betreibt, ist mit fast
100.000 Firmen- und Privatkunden einer der gréBten unabhangigen
Anbieter von Beleuchtungslésungen mit LEDs. ,Das erklart sich durch die
exzellente Platzierung in Suchmaschinen: Sobald sich ein Kunde etwas

naher mit LEDs beschaftigt, greift die Optimierung", sagen die Juroren.

»~Der Shop nutzt die technischen Méglichkeiten, die ihm die E-Commerce-
Software OXID eShop nicht zum Selbstzweck, sondern um spezifische

Kundenbedlirfnisse zu befriedigen™, sagt Roland Fesenmayr,
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Vorstandsvorsitzender der OXID eSales AG. ,Der Shop-Betreiber hat die
Anwendung einfallsreich in Szene gesetzt und zeigt, was mit der Software

maoglich ist."

Kundenmagnet im Internet

Der Versandhausberater zeichnet seit 11 Jahren kreative, wegweisende
Vertriebslésungen aus. Beim Preis ,Onlineshop des Jahres B2C" achtet die
Jury unter anderem darauf, ob der Shop ein Magnet ist, der ohne die
Unterstlitzung von Print- und Breitenwerbung erfolgreich ist. Die
Entscheider priifen die technische Entwicklung und beziehen dabei die

Kriterien wie SEO, Checkout, Involvement und Conversion mit ein.

Mitglieder der Jury sind: Patrik Palombo Unternehmensberater, Ossi Urchs,

GFT Medienberatung, Joachim Graf, Herausgeber ibusiness.de, Jens

Kreklau, Marketingleiter globetrotter.de, René Otto, Inhaber RocknShop.de

sowie Stefan Mues, Leiter Neue Medien bei Weltbild.

Uber OXID eSales:

OXID eSales ist einer der filhrenden Hersteller von eCommerce Lésungen. Mit
OXIDeShop bietet das Unternehmen eine modulare und skalierbare Online-
Shopping Software mit auBergewdhnlichem Preis-/Leistungsverhaltnis. Die
erganzende eCommerce Intelligence Plattform OXID eFire integriert die wichtigsten
Cloud-Services aus allen Wertschépfungsbereichen Uber eine einzige Plattform
direkt in den Shop. Seit November 2008 verfolgt das Unternehmen eine
Commercial Open Source Strategie, welche auf einer engen Partnerschaft mit der
Community basiert, ihr Wertvolles Uberlasst und im Austausch von erhdhter
Entwicklungsgeschwindigkeit und Qualitat ihrer Produkte und Services profitiert, die
allen zugutekommt und insbesondere auch die Bedirfnisse der Enterprise-Kunden

adressiert. www.oxid-esales.com

Pressekontakt

OXID eSales AG
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BertoldstraBBe 48, D-79098 Freiburg
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fon: +49 (0) 761 36889 214
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http://ibusiness.de/
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