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Pressemitteilung

Smartsheet treibt mit vertikal ausgerichteten deutschen Vertriebspartnern
seine globale Expansion voran

e Nanga Systems, Eportis und ITKOMM treten dem Smartsheet-Partnerprogramm bei

London/Berlin, 10. Juni 2020 — Die Enterprise-Erfolgsplattform Smartsheet (NYSE:SMAR)
expandiert weiter in den EMEA-Markt und geht dafir eine Partnerschaft mit drei fihrenden
deutschen Ldsungsanbietern ein: Nanga Systems, Eportis und ITKOMM werden sich im
Rahmen des Smartsheet Aligned-Programms weiteren EMEA-Partnern anschlieRen.
Smartsheet Aligned ist ein Best-in-Class-Programm fiir die wachsende Community von
Partnern und Lésungsanbietern des Unternehmens, das die Schaffung neuer, hochwertiger
Angebote ermoglichen soll.

Aufbauend auf den Smartsheet-Niederlassungen in London und Edinburgh starken diese
Partnerschaften die regionale Abdeckung des schnell wachsenden globalen Vertriebskanals
des Unternehmens und erweitern gleichzeitig die Reichweite seiner fiihrenden Plattform flr
kollaboratives Projektmanagement. Jedes Unternehmen bringt zudem eine einzigartige,
vertikal ausgerichtete Expertise in die Partnerschaft ein, um die organisatorische
Zusammenarbeit in verschiedenen Anwendungsfallen und Branchen voranzutreiben:

e Nanga Systems berat und unterstitzt Kunden aus allen Branchen auf dem Weg zu
einer erfolgreichen Implementierung von digitalen Transformations- und
Kollaborationsprozessen.

e Als Spezialist fir Ressourcenmanagement bietet Eportis Best Practices fur Projekt-
und Portfolioldsungen in allen Branchen.

e |TKOMM bietet Unternehmen aus der IT-, Einzelhandels-, Fertigungs- und
Bauindustrie moderne Projektmanagement-Losungen an.

w~Jeder dieser Partner bringt sowohl fur bestehende als auch fur zukinftige Kunden in der
DACH-Region einen enormen Mehrwert”, erklart Mike Arntz, Chief Revenue Officer bei
Smartsheet. ,In Zusammenarbeit mit unseren lokalen Smartsheet-Teams werden sie
malfigeschneiderte Losungen implementieren, Beratungsservice anbieten und eine Reihe
von Schulungsprogrammen sowie laufenden Support zur Verfligung stellen, um zu
gewahrleisten, dass Smartsheet-Kunden unsere Plattform optimal nutzen.”

,Wir sind der festen Uberzeugung, dass die Art der Zusammenarbeit bei Projekten
entscheidend zum Geschaftserfolg beitragt”, sagt Tobias Lauer, Consultant Lead bei Nanga
Systems. ,Smartsheet bietet mit seiner Ressourcenmanagement-Lésung ,,10,000ft” eine
flexible Plattform, um schnell und kostenglinstig Ldsungen fiir unsere Kunden zu
implementieren.”
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»+Aus unserer taglichen Arbeit wissen wir, dass Unternehmen dynamischen Veranderungen
unterliegen und Lésungen fir diese Herausforderungen extrem hohe Anforderungen an die
Tools stellen", kommentiert Martin Schmidt, General Manager bei Eportis. ,Unsere Kunden
brauchen eine Plattform, die fir viele Anwendungen geeignet und fur die tagliche Praxis
nutzbar ist — und Smartsheet ist die Antwort.”

.Projektarbeit basiert nicht auf kiinstlicher Intelligenz, Projektarbeit ist ein emotionales
Commitment”, so Oliver Bajunovic, geschaftsfiihrender Gesellschafter der ITKOMM. ,Mit
Smartsheet erspuren wir Projekte. Unsere Kunden kénnen in einer Zeit, in der sich die
Arbeitsmethoden standig andern, eine uneingeschrankte und pragmatische Kollaboration
auf dem neuesten Stand der Technik erreichen — daher schatzen wir die Partnerschaft sehr.”

Das Smartsheet Aligned-Programm baut auf einem Fundament aus Aus- und Weiterbildung
auf, das es seinen Partnern ermdglicht, mit kostenlosen Zertifizierungen und einem
dedizierten Channel-Support-Team ihre Technik, ihren Vertrieb und ihre Dienstleistungen fir
ihre Mitarbeiter schnell zu verbessern. Smartsheet rekrutiert kontinuierlich neue
Lésungsanbieter, die ein dienstleistungsfokussiertes Business aufbauen und dafir die
Smartsheet-Plattform fur kollaboratives Projektmanagement nutzen méchten.

Weiterfuhrende Informationen unter www.smartsheet.com/channel-partners

Uber Smartsheet

Smartsheet ist die Enterprise-Plattform, die Menschen und Technologien zusammenbringt,
damit ihre kompletten Unternehmen schneller Fortschritte erzielen und Innovationen férdern
kénnen. Damit erméglicht es Smartsheet seinen 84.000 Kunden und Millionen von
Benutzern, mehr zu erreichen. www.smartsheet.com

Vorausschauende Aussagen

Diese Pressemitteilung enthélt ,zukunftsgerichtete" Aussagen, die auf den Uberzeugungen
und Annahmen unseres Managements sowie auf Informationen basieren, die dem
Management derzeit zur Verfiigung stehen. Zu den zukunftsgerichteten Aussagen gehéren
unter anderem Aussagen liber die Erwartungen von Smartsheet in Bezug auf mégliche oder
angenommene Geschéftsstrategien, Channel- und Partnerstrategien, potenzielle
Wachstums- und Innovationsméglichkeiten, neue Produkte und potenzielle Marktchancen.
Zukunftsgerichtete Aussagen beziehen sich im Allgemeinen auf zukiinftige Ereignisse oder
unsere zukiinftige finanzielle oder betriebliche Leistung. Zukunftsgerichtete Aussagen
umfassen alle Aussagen, die keine historischen Fakten darstellen und durch Begriffe wie
sglauben”, fortsetzen", .kbnnten", ,potenziell”, ,bleiben”, ,werden”, ,wiirden" oder dhnliche
Ausdriicke und die Verneinungen dieser Begriffe identifiziert werden kénnen.
Zukunftsgerichtete Aussagen beinhalten bekannte und unbekannte Risiken, Ungewissheiten
und andere Faktoren, die dazu fiihren kbnnen, dass unsere tatsédchlichen Ergebnisse,
Leistungen oder Errungenschaften erheblich von zukiinftigen Ergebnissen, Leistungen oder
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Errungenschaften abweichen, die in den zukunftsgerichteten Aussagen ausgedriickt oder
impliziert werden. Diese Risiken beinhalten — sind aber nicht beschrénkt auf — Risiken und
Ungewissheiten im Zusammenhang mit: unserer Fahigkeit, zukiinftiges Wachstum zu
erzielen und unsere Wachstumsrate aufrechtzuerhalten, unserer Féhigkeit, Talente zu
gewinnen und zu halten, unserer Fahigkeit, Kunden (einschliellich éffentlicher Auftraggeber)
zu gewinnen und zu halten und den Absatz unserer Kunden zu steigern, unserer Féhigkeit,
neue Produkte und Dienstleistungen zu entwickeln und auf den Markt zu bringen und unsere
Plattform zu skalieren, unserer Féhigkeit, die Akzeptanz unserer Plattform durch unser
Selbstbedienungsmodell zu steigern, unserer Fahigkeit, unsere Beziehungen zu
Vertriebskanélen und strategischen Partnern zu pflegen und auszubauen, dem hart
umkémpften und sich schnell entwickelnden Markt, an dem wir beteiligt sind, unserer
Fahigkeit, Ziele fiir potenzielle Akquisitionen zu identifizieren, diese durchzufiihren oder
deren Vorteile zu realisieren und unseren internationalen Expansionsstrategien. Weitere
Informationen zu Risiken, die dazu fiihren kénnten, dass die tatsédchlichen Ergebnisse
wesentlich von den prognostizierten Ergebnissen abweichen, sind in unseren bei der US-
Bérsenaufsichtsbehérde SEC eingereichten Unterlagen enthalten, einschliellich unseres am
8. Juni 2020 bei der SEC eingereichten Quartalsberichts auf Formular 10-Q ftir das am 30.
April 2020 endende Quartal.

Alle in dieser Pressemitteilung enthaltenen vorausschauenden Aussagen basieren auf
Annahmen, die wir zu diesem Zeitpunkt fiir vemnlinftig halten. Sofern nicht gesetzlich
vorgeschrieben, libernehmen wir keine Verpflichtung zur Aktualisierung dieser
vorausblickenden Aussagen oder zur Aktualisierung der Griinde, falls die tatsdchlichen
Ergebnisse wesentlich von den in den vorausschauenden Aussagen erwarteten
Ergebnissen abweichen.



